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Inscrições abertas até 24 de maio de 2026 

 

Como se inscrever?  

Cadastre-se no link: https://acspecialtyrental.gupy.io/jobs/11047466?jobBoardSource=share_link  

E/ou envie seu currículo para: diego.messias@atlascopco.com / pedro.roxo@atlascopco.com  

  

Descrição da vaga 

Estamos em busca de um(a) estagiário(a) de Engenharia e/ou correlatas a área comercial! 

Se você é movido(a) pela curiosidade, acredita que sempre há uma maneira melhor de fazer as 

coisas e é apaixonado por criar conexão entre as pessoas, essa oportunidade é para você. 

Aqui, você terá a chance de se desenvolver em um ambiente que estimula a inovação, o 

aprendizado contínuo e o trabalho em equipe. Buscamos alguém do espírito empreendedor, que goste de 

desafios e esteja disposto(a) a contribuir com ideias e soluções que criem um impacto positivo aos nossos 

clientes. 

 

Sobre a Atlas Copco Specialty Rental: 

Grandes ideias reforçam o desenvolvimento sustentável. É por isso que na Atlas Copco Specialty 

Rental promovemos a agilidade. Ela se concentra em ações responsivas, sendo capaz de se adaptar a 

qualquer situação e fazendo isso de maneira inteligente. Nossos especialistas apaixonados fazem isso 

junto com nossos clientes, fornecendo-lhes soluções de ar, energia, fluxo, vapor e nitrogênio de acordo 

com suas necessidades. Ao nos unirmos aos nossos clientes, estamos fazendo com que a agilidade 

conte diariamente. 

Não fornecemos apenas uma máquina: pensamos junto com você e oferecemos soluções 

flexíveis, rápidas e eficientes. Nossos engenheiros de projeto garantem que você receba uma solução sob 

medida e nossos engenheiros de serviço podem participar da jornada para manter sua instalação em 

excelentes condições de trabalho. 

 

 

O propósito: 

A visão de mundo da Specialty Rental é capacitar nossos clientes, nossos colaboradores e 

nossas sociedades a prosperar em um mundo cada vez mais complexo. Nossa visão 

é permanecer como o parceiro mais confiável do mundo, resolvendo desafios industriais complexos 

com soluções ágeis e especializadas. Essas soluções são projetadas e implementadas por 

pessoas apaixonadas que buscam continuamente novas formas de fazer o melhor por meio da 

interação, do comprometimento e da inovação. 
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Responsabilidades e atribuições 

• Qualificação de leads e oportunidades: Analisa leads (MQL/SQL), entende a necessidade do 

cliente e define se a oportunidade segue com Inside ou deve ser transferida para Field Sales, 

conforme critérios de complexidade e necessidade de visita técnica. 

• Atendimento e relacionamento remoto com clientes: Atua por telefone, e-mail e videoconferência, 

mantendo contato frequente com clientes que não exigem presença presencial, garantindo 

cobertura de mercado e agilidade no atendimento. 

• Elaboração de propostas e cotações: Desenvolve propostas técnicas e comerciais, cria cotações 

no CRM (ex.: Salesforce), ajusta escopo e valores, e conduz negociações de vendas 

transacionais ou de menor complexidade. 

• Follow-up, negociação e fechamento: Realiza acompanhamento ativo de propostas em aberto, 

trata objeções, negocia condições comerciais, realiza dimensionamento de soluções com apoio 

do gestor ou da engenharia de produto e conduz o processo até o fechamento do pedido.  

• Interface com Field Sales e outras áreas: Trabalha de forma integrada com vendedores externos, 

marketing e operações, repassando oportunidades que demandam visitas técnicas e garantindo 

fluidez no funil de vendas. 

 

 

Requisitos e qualificações 

•                           Estudante de Engenharias: Elétrica, Automação e Controle, Mecânica 

•        Tenha disponibilidade para 24 meses de estágio e Disposto a brilhar com uma carga horária 

de 6 horas diárias. 

•        Ter interesse em se desenvolver para atuar na área comercial. 

•    Boa comunicação, relacional e proatividade. 

•       Bons conhecimentos em Excel e pacote office. 

•   Resida próximo ou na região de Barueri/ SP. 

•     Inglês intermediário, conhecimento do CRM Salesforce será considerado um diferencial. 

Informações adicionais 

Bolsa-auxílio atrativa 

Benefícios: 

•         Assistência Médica Familiar 

•        Convênio Odontológico Familiar 

•     Seguro de Vida 

•     Bem-estar (Wellhub e/ou TotalPass / OrienteMe) 

•           Hospital Digital (Vitta) 

•      Vale-refeição – R$ 70,00/dia útil 

•         Vale-transporte 

•               Day-off de aniversário 
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Etapas do processo 

1. Etapa 1: Cadastro1Cadastro 

2. Etapa 2: Triagem2Triagem 

3. Etapa 3: Entrevista RH3Entrevista RH 

4. Etapa 4: Contratação4Contratação 

 

Conheça a Atlas Copco - Specialty Rental 

 

Na Atlas Copco Specialty Rental, resolvemos os desafios industriais mais complexos e nunca 

paramos de buscar novas e melhores maneiras de fazer isso. Nosso objetivo é ser o parceiro de 

utilidades mais confiável para os nossos clientes, elevando constantemente o padrão e entregando 

desempenho e confiabilidade ideais. 

Somos especialistas em Soluções Totais: desde o aconselhamento e definição corretos do 

tamanho das soluções, passando pelo comissionamento de tecnologias especializadas e monitoramento 

remoto, até o fornecimento proativo de confiabilidade. Nosso papel é garantir tranquilidade para a gestão 

de utilidades dos clientes, sempre com o nível e a qualidade certos, quando eles precisam. Assim, eles 

podem focar no que realmente importa para o negócio. 

 

Fazemos o Agility Count com gerenciamento proativo de utilidades. Aqui, nossos clientes contam 

com especialistas apaixonados, curiosos e dedicados, que fortalecem operações críticas e conectam 

cada aplicação à tecnologia mais adequada projetada para entregar eficiência, agilidade, qualidade e 

flexibilidade. 

 


