ESTAGIO — BUSINESS INTELLIGENCE E ADMNISTRACAO COMERC AL

Fundada em 2010 por engenheiros da USP, a NeoSolar é uma empresa jovem e em forte
crescimento, sendo pioneira em energia solar e carregadores para veiculos elétricos. Atuacom
importacdo e venda de equipamentos, projetos e instalacéo de sistemas, cursos e treinamentos,
além de desenvolver uma rede de parceiros em nivel nacional.

Espirito empreendedor/ M&o-na-massa/ Iniciativa para propor e implantar ages
Forte capacidade analitica

Foco em resultados

Conhecimento intermediario em Excel
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Familiaridade com ferramentas de Bl e tratamento de dados (Ex: PowerBl, Access)
o Conhecimento em programacdo orientada a dados (Ex: SQL, Python, etc)
o Conhecimento avangado em Excel e Ferramentas de Tl

O

o Engenharias (todas), Economia, Administracdo e negocios.

Desafio: Ser responsavel pela area de estratégia comercial, definir precificacdo dos produtos do
portfélio e desenvolver, indicadores e relatorios para suporte a tomada de deciséo.

Oportunidade: Excelente oportunidade de aprendizado e crescimento pois: 1) E uma atividade
core da empresa pois é responsavel por suportar todos os canais de vendas e 2) Tera grande
exposicao e interacdo com areas de negdcio, especialmente comercial e planejamento.

Horério de trabalho: 25 a 30 horas/semana (grande flexibilidade para dias e horarios)
Atividades principais:

Inteligéncia de Mercado e Andlise de Concorrentes
Levantamento, preparacao e analise de dados, Bl

Dashboard de Resultados, Anélise e apresentacdo de Indicadores
Acompanhamento de Metas e Plano de Acdes

Performance de vendas, clientes eprodutos

Precificacdo e custos
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Encaminhar e-mail para: rh@neosolar.com.br

#VemProSol
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